Vendas Consultivas
Seqguro de Vida Individual



Prazer, Rogeério Araujo

. Corretor de Seguros ha 25 anos, especialista em
Protecao e Planejamento Financeiro.

. Capacitacao Téecnica em Previdéncia
Complementar pela FECAP SP.

. CEO da TGL Consultoria
- Diretor da TGL Contabil e Tributaria

. Socio da Life Trends Hub de Seguros

- Socio da Taggos Consultoria

. Colunista do CQCS e do MyNews Vida e Previdéncia



SEGURO DE PESSOAS

RS 59,9 bilhdes de arrecadacao de
prémios em 2022.

13,1% Em relacao ao ano de 2021.

SEGURO DE VIDA INDIVIDUAL E COLETIVO

RS 26,6 bilhdes de arrecadacao de prémios em
2022.

151% Em relacao ao ano de 2021.

SINISTROS DE SEGURO DE PESSOAS

RS 14,0 bilhdes de INDENIZACOES pagas em
2022.

RS 81 bilhdes somente no Vida Individual e
Coletivo.

SINISTROS DE COVID-19

RS 4,83 bilhdes de INDENIZACOES pagas em
2021.

RS 1718 bilhdes de INDENIZACOES pagas em
2022.

Fontes: Susep https://www.gov.br/ FENAPREVI https://fenaprevi.org.br/estatisticas.html



Oportunidades

20% com
Seguro

Apenas 20% da populacao
brasileira com algum tipo de
seguro de vida

Somente de 4% a 5% possuem
uma apolice individual

80% sem
Seguro



Porque as pessoas
nio compra’m
Seguros de Vida

- Nao gostam de mudancas
. Desconfianca

. Crencas limitantes

- Ninguém ofereceu

- Nao podem comprar




COVID-19




Bateram na nossa porta!

Sociedade

Medo, Inseguranca e Incerteza

Falsa sensacao Cuidar e llusao
de protecao Proteger Apodlice Temporarias




699.634 mortes*

+ de RS 8,5 bilhoes
em indenizacoes




Racional Emocional




Fatores que motivam a
compra de Seguro de Vida

Emocional

(decisoes emocionais, sentimentos):

Racional

(decisdOes racionais, logicas):

- Seguranca, tranquilidade

- Cuidado, protecao

- Prazer

. Status, aceitacao, respeito

. Ganhos financeiros
. Liberdade financeira




Diante de tantos
beneficios, quals

OS motivos do
Seguro de Vida
Individual ainda
nao ter uma grande
penetragcao no
mercado brasileiro?






Mas e a nossa responsabilidade?

+ de 699.634

mortes na pandemia do Covid-19
(ndmeros de marco de 2023)

+ de 190.000

processos de sinistros pagos

9 Quantos tinham uma protecao parcial?

Quantas das 509.000 vitimas vocé conhecia?
Conhecia a familia?

+ de RS 8,5 bilhoes

pagos em indenizacoes

Se vocé tivesse conversado com ele(a) sobre o
Seguro de Vida, o hoje dessa familia seria diferente?

+ de 509.000

vitimas do Covid-19 sem
nenhum tipo de seguro
(nUmeros de Marco/20 a Marco/23)




As pessoas
compram
beneficios,
e NAao0 Mals
orodutos ou
Servicos.




Processo de
vendas consultivas

Foco no Cliente, identificando
suas necessidades, dores,
objetivos, sonhos, buscando
as melhores solucoes.



- Produtos + Solucoes

Caracteristicas Vantagens Beneficios

Ganho com o uso Como caracteristica e
das caracteristicas vantagens do produto
do produto podem beneficiar

Sao especificacdes
técnicas do Produto

o cliente

<
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Um mercado de oportunidades

Pessoas com dependentes
financeiros e que se
preocupam com a
manutencao do padrao de
vida caso ocorra a Morte
Prematura.

Pessoas que nao possuem
dependentes financeiros,
Mas que se preocupam com
a manutencao do seu
padrao de vida e custos
gerados em razao de uma
incapacidade definitiva.




100% dos seus clientes
necessitam do Seguro de Vida

@ Baixa Renda:

. Protecao familiar

. Despesas com funeral

. Quebra do ciclo de
privacoes da familia

Perfil do Cliente:

. Homem ou Mulher
- 59 anos



100% dos seus clientes
necessitam do Seguro de Vida

@ Renda Meédia:

. Protecao do padrao de vida.
. Protecao da Renda

. Educacao dos filhos

- Alavancagem patrimonial

Perfil do Cliente:

- Mulher
. 40 anos



100% dos seus clientes
necessitam do Seguro de Vida

i T

@ Alta Renda:

- Alavancagem patrimonial
. Sucessao patrimonial
- Inteligéncia financeira

Perfil do Cliente:

- Homem
- 45 anos



Seguro de Vida Individual

Ferramenta de Planejamento Financeiro

PATRIMONIO .

200.000 RENTABILIZAR

LIQUIDEZ
180.000
R$ 2.300.000 1.800.000 .
— GESTAO

SUCESSAO
PATRIMONIAL

120.000

PROVISIONAR

DESPESAS
= IMOVEIS = VEICULOS = INVESTIMENTOS = COTAS EMPRESA INVENTARIO
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ITCMD No Mundo

Imposto sobre transmissao de Patrimoénio no mundo

IMPOSTO SOBRE TRANSMISSAO DE PATRIMONIO NO MUNDO
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Seguro de Vida Individual

Ferramenta de Planejamento Financeiro

ALAVANCAGEM DO PATRIMONIO

1.000.000

200.000

= IMOVEIS

= VEICULOS

m INVESTIMENTOS

RS 3.300.000

\m

180.000

120.000
COTAS EMPRESA

1.800.000

= SEGURO DE VIDA

PROTECADO
AMOR
CUIDADO

SONHOS
PROJETOS

INVESTIMENTO

LIBERACADO
DE
RIQUEZAS

QUALIDADE
DE
VIDA



Seguro de Vida Individual

Ferramenta de Planejamento Financeiro
Q
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Eventos
Escolares Viagens
Buscar na Ferias
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Futebol
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Seguro de Vida como Ferramenta de
Protecao e Planejamento Financeiro.

- Néo é uma questao de ‘SE” e sim de "Quando”.

nvestimento de liquidez com alto custo beneficio.
- Liberacao de riquezas e ganho de qualidade de vida.

. Eterniza o amor e o cuidado.




Seqguro de vida

€ para quem ama

e se preocupa com
alguém, mesmo que
esse alguéem seja
ele mesmo!




Teoria dos Potes

O gque & mais importante na vida do seu cliente?

Protecao do Protecao da moradia,
Automovel alimentacao, saude e educacao
dos filhos e da familia.



& il all 675

Protegdo d3 Renda

Vocé possui uma renda mensal .;plm‘/madd de
RS 3500000 (erinta cinco mil reais),
provenientes de suvad atividade

e

profissional
remunerada.

Dessa rends mensdl, 28.57% é proveniente de
stividade  profissional  sem vinculo
trabalhista. Esse percentual da sva renda é
vulnerdvel & um eventual afastamento, s€fé

orariamente ou de forma definitiva, em
razdo de um acidente ou doenga.

ume

temp

£ necessdrio, portanto, uma protegio dessa
rends, /3 que, em um eventval afastamento, ©

seu padréo de vida e compromissos financeiros
podem ser gravemente afetados.

Solucoes x
Produtos

ESta pronto para iniciar o

seu check-up financeire?

B Rends Protegida

M Renda Desprotegida

Precisamos que vock preencha lgumas informagdes
de contato para continuarmos. Fique tranquile, pois o5
seus dados serao mantidos em sigilo, nao serdo

vendidos, trocados ou divulgades 3  quaisquet
rercelros.

LJR$ 25.000,00

71.43%
Nome Completo

9 Proteger Renda

Telefone



Conhecer nosso cliente, iIdentificar perfil, objetivos, necessidades...

Vamos fazer o seu Check-up
Financeiro Preliminar?
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