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Sejam Bem-Vindos!
Como aumentar a proteção da sociedade

Zurich Vida
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A Lição de R$ 687 Milhões: O Caso Oakberry
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O “Seed Money” Inesperado

3

Uma semana depois, Frangulis recebe 
uma boa indenização, que o ajudou a 
pagar o tratamento e abrir sua primeira 
loja.

Era a liquidez imediata exata para pagar 
o tratamento médico e inaugurar a 
primeira loja.

Uma semente de R$ 64,90/mês cresceu 
numa colheita de R$ 687 Milhões/ano.

“O maior ativo dos seus clientes não é o produto que vendem ou a marca que construíram. 
É a sua  capacidade de execução.  Proteja o motor, proteja a renda! 
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O paciente sobrevivia. A renda, nem sempre.

MARIUS BARNARD  
CIRURGIÃO CARDÍACO SUL-AFRICANO

1967
Integra a equipe do 
primeiro transplante 
de coração bem
sucedido.

“Meus pacientes já não morriam.
Sobreviviam por muitos anos, mas morriam 
financeiramente.”

renda
interrompida

reservas
consumidas

patrimônio
vendido

recuperação
sob estresse

A medicina avançava, mas o impacto sobre renda, reservas e patrimônio continuava sem resposta.

Fonte: Marius Barnard, Critical Illness Insurance: Past, Present and Future, IFoA, 2003, tradução livre.

Tão importante quanto assegurar a morte é garantir a 
proteção para a sobrevivência. 
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A proteção existente começava tarde demais

Barnard identificou um espaço entre sobreviver e conseguir seguir em frente.

SEGURO DE VIDA

Indeniza quando
a pessoa morre

A LACUNA

DOENÇAS GRAVES

Indeniza no diagnóstico,
quando a liquidez é 

urgente

SEGURO DE INVALIDEZ

Indeniza quando já não
é possível trabalhar

Indenizar no diagnóstico cria liquidez para tratamento, recuperação e 
continuidade da renda.

Fonte: Barnard, IFoA, 2003..
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1983: a pergunta virou produto

Quem ajuda financeiramente a pessoa que sobrevive?

1983
6 DE AGOSTO · ÁFRICA DO SUL

Primeiro seguro de 
Doenças Graves, lançado 
com a Crusader Life.

COBERTURA INICIAL

Câncer Infarto

AVC Revascularização
cardíaca

“ Como médico, eu podia reparar o coração de um homem. Mas não conseguia 
consertar suas finanças.
Décadas depois, o caso Georgios Frangulis mostra a tese em ação: tratamento, renda e um novo começo.

Fontes: Barnard, IFoA, 2003; University of Cape Town, 2014; Heart of Cape Town Museum, tradução livre.
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Seguro de vida Individual no Brasil

Cerca de 65 milhões de brasileiros
não possui apólice de Seguro de Vida. 

Sendo que 55% deles nunca foram abordados. *

240 Bilhões de Reais
Foram gastos em apostas online em 2025

20%
Não conseguir se sustentar por 

um problema de saúde*

19%
Não conseguir pagar 
despesas médicas*

21%
Deixar a família desamparada 

em caso de falecimento*

60%
Dos principais medos relatados podem ser 

atendidos por coberturas securitárias*

Oportunidade, Conscientização e Planejamento

* Pesquisa Fenaprevi / Datafolha 2024

10 Bilhões de Reais
Foram gastos com Netflix 2025

3 Bilhões de Reais
Foram gastos em Spotify em 

2025
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Highly Confidential \ Non Personal Data

Zurich no 
Mundo
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+200
países e territórios60mil

colaboradores

Inovando em seguros desde 1872 e 
Servindo clientes há mais de 

Com sede em Zurique, na Suíça, somos uma das 
seguradoras mais experientes do mundo.

Fundada em  

1872

150 anos
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Highly Confidential \ Non Personal Data

Zurich 
Brasil
Maior operação da Zurich na 
América Latina.
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2011
Parceria com o Grupo 

Santander

Zurich 
42 anos de 
experiência
no Brasil

Desde 1984

2018
Aquisição da Seguradora 

QBE na América Latina

2008
Aquisição da Minas 

Brasil Vida e 
Previdência
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Do Auto ao Vida, do PME ao Celular

Zurich é

Portfólio completo. 

Multiprodutos

temos o que o cliente 
precisa e o corretor valoriza.

Soluções reais. 
Vendas que acontecem.
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Zurich Vida 
Para Você
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Coberturas para todos os momentos de vida do cliente

Morte
Diária por Internação 

Hospitalar

Diária por Incapacidade 

Temporária

Despesas médico 

hospitalares por acidente

Cirurgia

Funeral (individual, 

Familiar ou Ampliado)

Zurich Vida Para Você

Benefícios para o cliente

Morte Acidental

Invalidez Permanente 

por Acidente

Invalidez Funcional 

por Doença

Doenças Graves
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Zurich Vida Para Você

Serviços e Assistências

Escolha até

3 assistências + sorteio

De acordo com a necessidade do segurado, sem custo 
adicional para o seguro.

Saúde e bem-estar Casa, pet e benefícios

Telemedicina Clinico-Geral

Segunda opinião médica

Assistência Odonto

Assistência Nutricional

Rede de descontos

Desconto Consultas e Exames

Assistência Residencial

Assistência Pet

Sorteio de R$ 10.000,00**

Benefício Cliente 
Auto

R$ 400 de desconto na franquia do carro.*

* Além do desconto de R$ 400 pela utilização da rede referenciada. Total de R$ 800,00 de 
desconto. ** Valor bruto de IR.
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Zurich Vida Para Você
Simulação de Proposta: Zurich Vida Para Você

Simulação de Proposta: Zurich Vida Para Você

https://cotadorvida.zurich.com.br/FrontVendas/Home/Index?
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Zurich Vida Para Você

Mais vantagens para o corretor

• Planejamento ZAF

• Comissão e Agenciamento 
diferenciados.



1 Venda por semana de R$ 100,00. 

Exemplo de comissão, sem considerar cancelamentos e reajustes. 

Planejamento | Comissão

100% de Agenciamento
30% de Carteira

5 anos de venda
240 seguros

Mês

Comissão

“Grandes resultados vêm de fazer muito bem as pequenas coisas.” – John Wooden
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Aproveite a semana do cliente antecipada
De 08 a 11 de setembro. 

Campanha para os corretores e benefícios para os clientes. 

Agenciamento Extra
Sorteios para clientes e corretores
Assistência adicional
Voucher e premiações

Válido até 11/09
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Vamos juntos! 
Contatos Vida:

BH, Juiz de Fora e Ipatinga
Gustavo Adolpho
31 99558-2518

Uberlândia, Poços de Caldas e Divinópolis
Danielle Prado
34 99804-1789

Sergio Prates
11  99710-0291
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Obrigado!
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