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A Licdo de R$ 687 Milhdes: O Caso Oakberry @ ZURICH

A Crise A Agcao do % A Intervencdo @/
2016. Georgios Frangulis esta Empreendedor

prestes a abrir a 1° loja da Oakberry. Desesperado para cortar custos, A atendente alerta sobre a
Capital liquido proximo a zero. ele liga para o banco para cobertura de doengas graves e
Descobre um cancer na garganta cancelar seu seguro de vida de impede o cancelamento.
semanas apos o casamento. apenas R$ 64,90/més.

2  © Zurich




O “Seed Money” Inesperado

Capital / Risco

Capital Liquido

4

Liquidez Imediata
(Indenizagao em Vida)

Risco de Saude/Imprevistos

\

Tempo (Langamento do Negdcio)

¢ ZURICH

Uma semana depois, Frangulis recebe
uma boa indenizag¢ao, que o ajudou a

pagar o tratamento e abrir sua primeira
loja.

Era a liquidez imediata exata para pagar
o tratamento médico e inaugurar a
primeira loja.

Uma semente de R$ 64,90/més cresceu
numa colheita de R$ 687 Milhées/ano.

O maior ativo dos seus clientes nao é o produto que vendem ou a marca que construiram.

E a sua capacidade de execugdo. Proteja o motor, proteja a renda!
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O paciente sobrevivia. A renda, nem sempre. @ ZURICH'

MARIUS BARNARD
CIRURGIAO CARDIACO SUL-AFRICANO

“Meus pacientes ja nao morriam.

1967 Sobreviviam por muitos anos, mas morriam
Integra a equipe do o o 99
primeiro transplante financeiramente.
de coracao bem
sucedido. ¢ @ @ @
renda reservas patriménio recuperacao
interrompida consumidas vendido sob estresse

Tao importante quanto assegurar a morte € garantir a
protecao para a sobrevivéncia.

A medicina avangava, mas o impacto sobre renda, reservas e patriménio continuava sem resposta.

Fonte: Marius Barnard, Critical lliness Insurance: Past, Present and Future, IFOA, 2003, tradugao livre. © Zurich



A protecao existente comecava tarde demais @ ZURICH'

Barnard identificou um espaco entre sobreviver e conseguir seguir em frente.

A LACUNA
SEGURO DE VIDA SEGURO DE INVALIDEZ

DOENGCAS GRAVES
O O

Indeniza quando Indeniza quando ja ndo
a pessoa morre é possivel trabalhar

Indeniza no diagnéstico,
quando a liquidez é
urgente

Indenizar no diagnéstico cria liquidez para tratamento, recuperacao e

continuidade da renda.

Fonte: Barnard, IFoA, 2003.. © Zurich



1983: a pergunta virou produto @ ZURICH

Quem ajuda financeiramente a pessoa que sobrevive?

1983 COBERTURAINICIAL

6 DE AGOSTO - AFRICA DO SUL Cancer Infarto

Primeiro seguro de

Doencas Graves, lancado o
. AVC Revascularizagao
com a Crusader Life. cardiaca

Como médico, eu podia reparar o coracao de um homem. Mas nao conseguia
consertar suas finangas.

Fontes: Barnard, IFoA, 2003; University of Cape Town, 2014; Heart of Cape Town Museum, traducao livre.
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Seguro de vida Individual no Brasil @ ZURICH
Oportunidade, Conscientizagao e Planejamento

e Cerca de 65 milhoes de brasileiros
ndo possui apolice de Seguro de Vida.

Sendo que 55% deles nunca foram abordados. *

19%
Nao conseguir pagar
despesas médicas*

9
Nao conseguir se sustentar por
um problema de saude*

21%

ol
Deixar a familia desamparada ()o

em caso de falecimento*

60%
Dos principais medos relatados podem ser
atendidos por coberturas securitarias*

3 Bilhoes de Reais
Foram gastos em Spotify em
2025

<)
10 Bilhoes de Reais -

Foram gastos com Netflix 2025 = #

240 Bilhoes de Reais -

Foram gastos em apostas online em 2025
[

* Pesquisa Fenaprevi / Datafolha 2024

7  © Zurich



Zurich no
Mundo

]
s
7
%
./l ’
fi —
S A

© Zurich
Highly Confidential \ Non Personal Data



¢ ZURICH

Inovando em seguros desde 1872 e
Servindo clientes ha mais de

= 150 anos

W oo +2@@g
= 1872 % |
] 6

Omﬂ palses e territérios

. colaboradores

Com sede em Zurique, na Suica, somos uma das
seguradoras mais experientes do mundo.
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Maior operacao da Zurich na
América Latina.
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2008

Aquisicao da Minas
Brasil Vida e
Previcljéncia

Desde 1984’

201

Aquisicao da Seguradora
QBE na América Latina

0l Zurich
Parceria com o Grupo 442 anOS d e

Santander
experiéncia
no Brasil

© Zurich
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O dinheiro nao
desapareceul.
Ele mudou de
destino.

O consumidor nao esta
gastando menos, esta
gastando diferente. A objecao
de “falta de orcamento”
esconde, na verdade, uma
questao de prioridade.

¢ ZURICH

O"" R$ 3 Bilhoes

(Gastos em Spotify em 2024)

- R$ 10 Bilhoes
(Gastos com Netflix em 2024)

R$ 240 Bilhoes

(Castos em apostas online/Bets
previstos para 2025)




¢ ZURICH

A revolucao do 2
autocuidado e -

performance +600%

Crescimento em 6 anos.
Mercado de canetas
emagrecedoras deve atingir
RS 50 BilhGes até 2030.

O consumidor busca longevidade,
prevencao e alta eficiéncia fisica.
O Seguro de Vida € o produto

exato para essa nova urgéncia. [ " 4 +1 6,6%

No consumo de
proteina animal,
enquanto carboidratos
cairam 18%.

64%

Dos adultos
declararam nao
consumir bebida
alcodlica em 2025.
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Voceé nao vende
apenas apolices.

Vocé constroi a ponte financeira que permite
que familias, empreendedores e empresas
atravessem as piores crises sem liguidar seus

sonhos.

O mercado tem liquidez. O consumidor quer autocuidado.
A Zurich tem o produto. A abordagem esta nas suas maos.
Vamos proteger os motores do Brasil.
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Zurich Vida Para Vocé @ ZURICH
Beneficios para o cliente

Coberturas para todos os momentos de vida do cliente
o o Diaria por Internagéo
Hospitalar

)
& Morte Acidental
N

Diaria por Incapacidade
Temporaria

Despesas médico
hospitalares por acidente

Invalidez Permanente
por Acidente

Invalidez Funcional

&
[ )
z‘ por Doenca

Cirurgia

Funeral (individual,

Doencas Graves
o Familiar ou Ampliado)

2 4 G B
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Zurich Vida Para Vocé @ ZURICH'
Servicos e Assisténcias

Escolha até

3 assisténcias + sorteio

De acordo com a necessidade do segurado, sem custo
adicional para o seguro.

Saude e bem-estar Casa, pet e beneficios
e Telemedicina Clinico-Geral Rede de descontos
Segunda opinido médica Desconto Consultas e Exames

e Assisténcia Odonto ® Assisténcia Residencial

@ Assisténcia Pet
e Sorteio de R$ 10.000,00**

Assisténcia Nutricional

Beneficio Cliente R$ 400 de desconto na franquia do carro.*
Auto

* Além do desconto de R$ 400 pela utilizacao da rede referenciada. Total de R$ 800,00 de 19 ©Zurich
desconto. ** Valor bruto de IR.




Zurich Vida Para Vocé @ ZURICH
Simulacdo de Proposta: Zurich Vida Para Vocé

Simulacao de Proposta: Zurich Vida Para Vocé - Premium

®@ ©®© = @ ¢

Coberturas )
Prémio Estimado Informe o prémio mensal desejado
Morte @ R$ 1.1 5765!més -

Valor de Indenizacéo < Personalizar Prémio > T
5.000.000,00

<

(<

20000 4000
Indenizagao Especial por Cirurgia - Plano B1 @ =+ Incluir

Coberturas
+ Morte
R$ 5000.000,00
Morte Acidental @ <+ Incluir Assisténcias
. A v Rede de Descontos
Invalidez Permanente por Acidente @ ncluir « Sorteio
) . v Telemedicina Emergencial
Invalidez Funcional por Doenca @ =+ Incluir Titular
+ Desconto Consultas e Exames
Doencas Graves Combo 3 @ 4+ Incluir
Periodicidade
Despesas Médico Hospitalares @ 4+ Incluir + Mensal
.. . . . Informacgdes do corretor
Diaria de Incapacidade Temporaria 365 dias @ =+ Incluir ¢
Dados Corretagem
Diaria por Internacao Hospitalar @ <+ Incluir Agenciamento Comissao

Coberturas Adicionais © Zurich


https://cotadorvida.zurich.com.br/FrontVendas/Home/Index?

Zurich Vida Para Vocé @ ZJURICH

Mais vantagens para o corretor

* Planejamento ZAF

e (Comissao e Agenciamento
diferenciados.




Planejamento | Comissao
¢ ZURICH

1 Venda por semana de R$ 100,00.

Comissao

r ~ R$ 8.000,00
100% de Agenciamento
30% de Carteira ) R$ 7.000,00

R$ 6.000,00

( )
5 anos de venda

240 seguros R$5.000,00

.

R$ 4.000,00
R$ 3.000,00
R$ 2.000,00

R$ 1.000,00

R$ 0,00

Exemplo de comisséo, sem considerar cancelamentos e reajustes.

“Grandes resultados vém de fazer muito bem as pequenas coisas.” — John Wooden



¢ ZURICH

Aproveite a semana do cliente antecipada

De 08 all de setembro.

Campanha para os corretores ¢ beneficios para os clientes.

Sorteios para clientes e corretores

Voucher e premiagcoes
Valido até11/09



¢ ZURICH

Vamos juntos!

Contatos Vida:

BH, Juiz de Fora e Ipatinga
Gustavo Adolpho
51 996568-2518

Uberlandia, Pogos de Caldas e Divinpolis
Danielle Prado
34 99804-1789

Scrgio Prates
1 99710-0291



N

7 JALLeS '

e |
N A
» e
A M J
FE ‘
& AW
K i “ o
& P,
1 .
A -y T o "‘ o
> X ," “-i‘ \
iRs - w4
—ews -
5Ty
o ¢ = <ot
o .
v - o
]
< [
“ )
P o
\



	Slide 1
	Slide 2: A Lição de R$ 687 Milhões: O Caso Oakberry
	Slide 3: O “Seed Money” Inesperado
	Slide 4: O paciente sobrevivia. A renda, nem sempre.
	Slide 5: A proteção existente começava tarde demais
	Slide 6: 1983: a pergunta virou produto
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11
	Slide 12
	Slide 13
	Slide 14
	Slide 16
	Slide 17
	Slide 18
	Slide 19
	Slide 20
	Slide 21: Zurich Vida Para Você
	Slide 22
	Slide 28
	Slide 29
	Slide 30: Obrigado!

